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Com metodologia cada vez mais dinamica, projeto Escola 360
atendeu a mais de mil alunos em pouco mais de um ano
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xiste um problema
na Revenda que afli-
ge todos os revende-
dores, sejam grandes
ou pequenos, com bandeira
ou marca proépria, de rodovia
ou urbano. Trata-se do turno-
ver, expressao utilizada para
mensurar a taxa de rotativi-
dade dos funcionarios de uma
empresa. O indicador de nossa
atividade j& foi extremamen-
te alto, melhorou nos ultimos
anos, mas continua elevado.
Quando o revendedor apre-
senta uma dor como essa, o
Minaspetro tem como missao
tentar mitigar os danos, para
que o negécio do empresario
seja mais harmonioso e renta-
vel. Diante do problema, pre-
cisdvamos criar uma solucao
que diminuisse a rotatividade
dos colaboradores e os tornas-
se motivados e cientes dos de-
safios da profissdo. Quem nos
apontou o caminho foi o vi-
ce-presidente do Minaspetro,
Ricardo Pires: “Por que ndao
criamos um programa de ca-
pacitacdao com professores de
qualidade, aulas online para
atender o empresario do inte-
rior e que tenha como publico
frentistas, gerentes de pista,
funcionarios do administrati-
vo e o proprio revendedor?”,
propds a época.
Assim surgiu o Escola 360,
um programa de ensino que
tem o intuito de “rodar” todas

Escola 360:
capacitacao em

as areas do posto, fazendo com
que o frentista esteja sempre
capacitado, motivado e, conse-
quentemente, melhorando as
vendas na pista. Além disso,
ele ataca uma das maiores do-
res dos revendedores brasilei-
ros: o turnover.

Em mais de um ano e meio
de atuacdo, chegamos a in-
crivel marca de 1.000 pessoas
capacitadas, cumprindo o
objetivo de ser um programa
de capacitacao diverso: ja ti-
vemos aula de eSocial, tribu-
tacdo, vendas de produtos na
pista, técnicas de atendimento
ao cliente, gestdo de estoque,
gerenciamento de caixa, ges-
tao de pessoas para gerentes...
incontaveis conteudos para
que o revendedor melhore a
gestdo de seu negdcio e que
sua equipe esteja sempre bus-
cando a exceléncia.

Solucoes inovadoras e que
atendam o diverso publico que
é a Revenda mineira e seus
colaboradores sdo iniciativas
que os empresarios podem
sempre esperar — e cobrar — do
Minaspetro. Seguiremos apre-
sentando novidades em 2023
para o Escola 360, com novos
conteudos e professores. Nao
€ acaso que o Escola 360 caiu
no gosto da Revenda mineira.
Buscar a especializacao conti-
nua é algo que sempre iremos
fomentar para a construcao de
um mercado forte e eficiente.

busca da eficiencia

Comunicacao Minaspetro

Rafa Macedo
Presidente do Minaspetro

Solucoes inovadoras
e que atendam o
diverso publico

que é a Revenda
mineira e seus
colaboradores sao
Iniciativas que o0s
empresarios podem
sempre esperar

- e cobrar - do
Minaspetro.
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Agenda ambiental

Revendedores devem ficar atentos aos prazos de entrega de
documentos exigidos pelos érgaos ambientais para evitar autuagoes e
multas e, em situagdes extremas, a configuracao de crime

meio ambiente é um
tema fundamental para
a Revenda de combus-
tiveis. No inicio de ano,
0S empresarios se apressam para
cumprir exigéncias, em Ambito es-
tadual e federal, que garantem o
pleno funcionamento dos postos.
Entregar toda a documentacao exi-
gida no prazo correto é essencial.
Os revendedores devem cum-
prir varias obrigacoes perante ao
Igam e a Feam, 6rgdos estaduais,
e ao Ibama, na esfera federal.
As mudancas na legislacdo sdo
constantes e implicam em bu-
rocracia para a Revenda. O néo
cumprimento das exigéncias, por
sua vez, pode causar autuacoes,
multas ou até configurar crime.
“Muitas vezes, o revendedor se es-
quece ou deixa a entrega de do-
cumentos para a ultima hora. E
o nivel de cobranca esta cada vez
mais elevado”, explica o advogado
do Departamento Ambiental do
Minaspetro Bernardo Souto. Em
caso de duvidas, o empresario
pode consultar o sindicato sobre
documentos exigidos e prazos, in-
clusive de forma on-line.

I °

ORGAOS ESTADUAIS

Um dos documentos mais im-
portantes é a Declaracdo de Movi-
mentacao de Residuos (DMR), que
deve ser apresentada a cada semes-
tre (normalmente em fevereiro e
em agosto), por meio do Sistema
MTR-MG, para consolidar o regis-
tro das operagoes realizadas com
residuos sélidos e rejeitos. O docu-
mento é a garantia de que a carga
poluidora tera destino adequado.

Ainda na esfera estadual, re-
vendedores devem atentar para
nao perder o prazo de entrega da
Declaracao Anual de Recursos Hi-
dricos, que vence em 31 de margo.
Ela é exigida somente dos postos
que usam agua de pogos tubula-
res ou artesianos. “A declaracao
pode ser preenchida por meio de
um formulario no Google Docs e
reline as informacoes relativas as
medicoes realizadas de 1° de fe-
vereiro a 31 de dezembro do ano
anterior”, explica Bernardo.

A entrega da Declaragao de Car-
ga Poluidora também expira em 31
de marco e diz respeito a caracteri-
zacao quantitativa e qualitativa de
efluentes liquidos potencialmente

poluidores transportados e/ou lan-
cados pelo posto. As declaragoes
enviadas fora do prazo serdo re-
cebidas, mas o revendedor estara
sujeito a autuacao.

EXIGENCIAS DO IBAMA

Os revendedores devem enviar
trés documentos ao Ibama: Rela-
torio Anual de Atividade Potencial-
mente Poluidoras (RAPP), Cadastro
Técnico Federal de Atividades Po-
tencialmente Poluidoras (CTF/APP)
— que implica no pagamento de
guias trimestrais, com vencimentos
em abril, julho, outubro e janeiro de
2024 — e Cadastro Técnico Federal
de Atividades e Instrumentos de
Defesa Ambiental (CTF/AIDA), por
meio do qual terd que nomear um
responsavel técnico pelo empreen-
dimento - documento tem validade
de dois anos.

No caso do CTF/APP, o advo-
gado do Minaspetro informa que
“é possivel emitir todas as guias
antecipadamente, no inicio do
ano”. “Quando fizer a declaracéo
do RAPP, o revendedor deve rea-
lizar a atualizacao do porte e a
emissao das guias”.



OBRIGACOES DA REVENDA

FEAM (ORGAO FISCALIZADOR)
DECLARAGAO DE MOVIMENTAGAO DE RESIDUOS - DMR

e Até 28 de fevereiro — Entrega via Sistema MTR-MG da DMR abrangendo o periodo
de 1° de julho a 31 de dezembro do ano anterior.

e Até 31 de agosto — Entrega via Sistema MTR-MG da DMR abrangendo o periodo de
1° de janeiro a 30 de junho, do ano em curso.

A DECLARAGAO DE MOVIMENTAGAO DE RESIDUOS - DMR é o documento que
registra as quantidades de residuos sélidos geradas, transportadas e destinadas
pela empresa a cada seis meses

IGAM (ORGAO FISCALIZADOR)
Declaracao Anual de Uso de Recursos Hidricos (DAURH)

e Até 31 de marco — Para os postos de combustiveis que usam agua de pogos
tubulares outorgados pelo Igam. Declarar no formulario DAURH - Captacao, no
site do Igam, com os dados e as medicoes realizadas no periodo de 1° de janeiro a
31 de dezembro de 2022.

DECLARAGAO DE CARGA POLUIDORA

e Até 31 de marco - Postos de combustiveis com capacidade de armazenamento
maior que 90.000 litros, geradores de efluentes liquidos, devem apresentar
ao Igam, até o dia 31 de marco de cada ano, a Declaracdo de Carga Poluidora
referente ao ano civil anterior.

IBAMA
RELATORIO ANUAL DE ATIVIDADE POTENCIALMENTE POLUIDORAS (RAPP)

e De 1°fevereiro a 31 de marco - Entrega do Relatério de Atividades Potencialmente
Poluidoras e Utilizadoras de Recursos Ambientais RAPP referente ao ano de 2022.

CADASTRO TECNICO FEDERAL DE ATIVIDADES POTENCIALMENTE POLUIDORAS
(CTF/APP)

e Até 31 de marco — Atualizacao dos dados do Cadastro Técnico Federal de
Atividades Potencialmente Poluidoras

e Pagamento das guias trimestrais das TCFA do IBAMA. Os vencimentos acontecem
no inicio dos meses de abril/2023, julho/2023, outubro/2023 e janeiro/2024.

CADASTRO TECNICO FEDERAL DE ATIVIDADES E INSTRUMENTOS DE DEFESA
AMBIENTAL (CTF/AIDA)

e No vencimento — Atualizacdo dos dados do responsavel técnico do
empreendimento junto ao IBAMA, quando do vencimento. Essa obrigacao vence a
cada dois anos.
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Restituicao de PIS e Cofins
na venda de cigarros

Revendedores que possuem lojas de conveniéncia poderao reaver
valores cobrados de forma ilegal nos ultimos cinco anos

er uma loja de conveni-
éncia no posto de com-
bustiveis representa uma
oportunidade de maior
faturamento no més, mas requer
atencao da Revenda. Um item a ser
observado é o direito a restituicao
de PIS e Cofins referente a comer-
cializagao de cigarros nos estabe-
lecimentos. O Minaspetro orienta
que cada revendedor, de forma
particular, avalie se a sua loja de
conveniéncia se constitui como fi-
lial do Posto ou se é registrada sob
CNPJ proprio (Matriz). Em razdo da
centralizacao da apuragao/tributa-
¢ao do PIS/Cofins na figura matriz,
0 posto poderd ir atras do referido
crédito, apenas se a loja de con-
veniéncia estiver atrelada ao seu
CNPJ. Caso, contrario a loja (Matriz)
em nome préprio havera de buscar
seu direito ao crédito.
Em decisdo proferida em 2020,
o STF decidiu por maioria que “é
devida a restituicao da diferen-
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Segundo o
Minaspetro, é
necessario que os
contadores facam

o calculo real

do imposto para
pleitear de forma
efetiva a restituicao
dos créditos

ca das contribuicoes recolhidas a
mais, no regime de substituicdo
tributaria, se a base de céalculo
efetiva das operacoes for inferior
a presumida”. Ou seja, empresas
varejistas que comercializem ci-
garros, como lojas de conveniéncia,
padarias e supermercados, desde
que comprovem que os valores de
venda foram inferiores aos presu-
midos, podem pleitear a restituicdo
do montante relativo a PIS e Cofins

Revendedores tém
direito a restituicdo de
impostos sobre cigarros

recolhidos indevidamente nos ul-
timos cinco anos.

Em verdade, substituindo a me-
todologia de calculo do PIS/Cofins
sobre um “faturamento presumi-
do”, ditada pelo artigo 62 da Lei n°
11.196/05, 0 STF definiu que o con-
tribuinte deve ser restituido daqui-
lo que foi pago a maior, a titulo das
contribuicdes, quando o efetivo
preco de venda ao seu consumidor
final se der em montante inferior
ao que foi presumido e tributado
pelo fisco Federal.

A grande reclamacéo é que o
preco de comercializacdo no varejo
¢ inferior a base de calculo presu-
mida, o que permite ao Fisco an-
gariar aos cofres publicos um va-
lor superior ao que de fato deveria
ser imposto ao contribuinte. Em
curtas palavras, o total recolhido
a Receita Federal acaba nao cor-
respondendo ao tributo realmente
devido na operacido comercial, pois
0s parametros fixados por estima-



tiva ndo sdo compativeis aqueles
de fato praticados ao consumidor
final. Revendedores chegaram a
entrar com mandados de segu-
ranc¢a individuais pleiteando os
créditos indevidos.

Por alto, a quantia passivel de
restituicdo ao contribuinte pode
chegar a 7% do valor total de cigar-
ros vendidos, a depender da marca
e do estado da federacao. Se um
estabelecimento realiza a venda
de R$ 10 mil por més do produto,
teria direito a rever uma quantia
estimada em R$ 42 mil (espelhan-
do-se para cinco anos, ao qual o
contribuinte teria direito).

“Na pratica, o cigarro que o fis-
co acha que vocé vende por mais
de RS 30, é comercializado por um
valor muito mais baixo. Ou seja,
aquele preco presumido ndo acon-
tece na realidade do comerciante
junto ao seu consumidor e, tanto
PIS quanto Cofins, estdo sendo re-
colhidos de forma majorada, su-
perior a real receita que a loja de
conveniéncia tem com a venda do
cigarro”, afirma o advogado do De-
partamento Juridico Tributario do
Minaspetro Bruno Tourino.

REAVER CREDITOS

Bruno Tourino diz que o Minas-
petro tem ajudado os revendedo-
res a entender a questao e recorrer
a via mais segura para buscar o
reconhecimento dos créditos, haja
vista que o entendimento da Re-
ceita Federal ainda nao é perfeita-
mente pacifico a devolucao admi-
nistrativa direta ao contribuinte.
Lado outro, a busca do direito na
via judicial se apresenta mais se-
gura e conservadora, permitindo
que ao fim do processo (o chama-
do Transito em Julgado), o empre-
sario, junto com seus contadores
facam o célculo dos valores que
foram recolhidos a maior e o Ha-
bilitem perante a receita Federal.
Feito todo o procedimento, os va-
lores poderao ser utilizados para
pagamento de outros tributos Fe-
derais a serem apurados pela em-
presa (IRPJ, CSLL, dentre outros).

Ele acrescenta que o critério
de avaliacao de quem realmente
detém direito ao crédito sera dife-
rente para cada estabelecimento
em que sao vendidos 0s cigarros.
“Nem todo posto tem loja de con-
veniéncia filial ao posto. Ele pode

Grande reclamacao
dos revendedores

é que o preco de
comercializacao

no varejo é inferior
a base de calculo
presumida, o que
permite a Unido
descontar um valor
a maior

ter criado um CNPJ completa-
mente diferente do posto para o
estabelecimento éter o constitui-
do como uma Matriz. Assim, se a
loja quiser reaver os créditos, terd
que buscar, em nome préprio, na
Justica esse direto. Agora, se o Pos-
to, constituido como Matriz, pos-
sui a loja de conveniéncia como
sua filial, podera em nome préprio
buscar o crédito perante a Justica.
Para o PIS e Cofins, independente-
mente de quantas filiais houve-
rem, a apuragao e pagamento das
referidas contribuicoes se concen-
tram na Matriz”.

PIS/COFINS SOBRE CIGARROS

COMO E CALCULADO ATUALMENTE?

Valor da tabela na Receita Federal: R$ 10,50*

Valor no mercado: R$ 10,50*

Base de calculo PIS: R$ 35,91 (x 3,42)
Base de célculo Cofins: R$ 30,62 (x 2,9169)

Imposto recolhido PIS: R$ 0,23

Imposto recolhido Cofins: R$ 0,91

COMO DEVERIA SER?

Valor da tabela na Receita Federal: R$ 10,50*

Valor no mercado: R$ 10,50*
Base de célculo PIS: R$ 10,50

Base de célculo Cofins: R$ 10,50

Imposto recolhido PIS: R$ 0,06 (0,65% do valor no varejo)
Imposto recolhido Cofins: R$ 0,31 (3% do valor no varejo)
PIS a restituir: R$ 0,23 - R$ 0,06 = R$ 0,17

Cofins a restituir: R$ 0,91 - R$ 0,31 = R$ 0,60

Total: R$ 0,80 por maco vendido

*Preco de pauta do cigarro em Minas Gerais

> 1
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Alerta: Os documentos obrigatdrios
de seu posto estao atualizados e a
disposicao da fiscalizacao?

L4

certo gque os postos
revendedores de com-
bustiveis tém inimeras
obrigacdes legais. Den-
tre elas importa destacar a exi-
bicdo a fiscalizagdo, seja quan-
do da visita in loco ou mediante
intimacéao, dos documentos
obrigatérios indispenséaveis
para a manutencao da autori-
zacao de funcionamento junto
a Agéncia Nacional do Petroleo,
Gés Natural e Biocombustiveis.
Sdo eles: CNPJ e Inscricao Esta-
dual, Alvara de Funcionamen-
to, Licenca Ambiental e Auto de
Vistoria do Corpo de Bombeiros.
Para postos flutuantes, adicio-
nalmente se exige o Certificado
Nacional de Borda Livre.

Observamos que muitos
revendedores se esquecem de
pedir a renovacéao dos referidos
documentos antes de seus res-
pectivos vencimentos e, quando
solicitam, nao respeitam o pra-
zo minimo de antecedéncia pre-
visto pelo 6rgdo emissor para o
pedido de renovacao.

A ANP tem verificado online
perante os 6rgaos emissores a
existéncia de tais documentos
atualizados. Quando algum
deles ndo é encontrado ou esta
desatualizado, a Agéncia notifi-
ca o posto para a apresentagao
do Alvara de funcionamento em
até 48 horas e da Licenga Am-
biental e AVCB em até 30 dias.

Ressaltamos que a ANP acei-
ta a exibicdo dos documentos
vencidos, nos termos de sua
Res. 41/13, desde que acompa-
nhados do protocolo do pedido
de renovacgao realizado antes
do vencimento e com a ante-

B

cedéncia minima prevista pelo
6rgao emissor. Citemos como
exemplo a Licenca Ambiental,
cujo requerimento de renova-
cao deve preceder no minimo
120 dias ao vencimento.

Caso o posto nao atenda as
exigéncias acima, sera autuado
por descumprimento de notifi-
cacao ou por falta de documen-
tos obrigatoérios, e ainda, estara
sujeito, paralelamente, a aber-
tura de processo administrativo
para revogacao de sua autoriza-
cao de funcionamento.

Se os documentos obrigat6-
rios nao estiverem atualizados,
os revendedores também néao
conseguem proceder perante ao
sistema SRD-PR da ANP (siste-
ma de registro de documentos)
as atualizacoes cadastrais obri-
gatérias, quais sejam: equipa-
mentos, marca comercial, razao
social, endereco e sécios, o que
também pode acarretar penali-
dades e outros embaracos, so-
bretudo junto as distribuidoras.

Os postos devem observar se
todos os documentos possuem
o endereco e dados idénticos
aqueles constantes em seu ca-
dastro na receita federal, sob
pena de nao serem aceitos pela
fiscalizacao.

Muitos postos tém se descu-
rado de tal exigéncia e quando
procuram os 6rgaos emissores
para pedir a renovagao destes,
nao conseguem a tempo e modo
necessarios, tendo-se em vista
gue os entes publicos também
estdao assoberbados e morosos
com os tramites administrati-
vos necessarios para a liberacao
dos documentos renovados.

Simone Marconi
Advogada do Minaspetro

Se vocés possuem pendén-
cias documentais que podem
além da imputacdo de multas
e registro de reincidéncias, im-
pedir o funcionamento de seu
posto, regularize-se imediata-
mente e em caso de duvidas,
acionem o departamento juri-
dico metrolégico do Minaspe-
tro, para mailores orientagoes.
Foram varias as demandas com
éxito, onde obtivemos na jus-
tica, a tutela antecipada para
impedir o fechamento de em-
presas que estavam com pen-
déncias documentais em face
da morosidade do préprio érgédo
emissor destes.



Marcelo Camargo/Agéncia Brasil

Uma obrigacao
a menos

Desde a incorporacao de um item especifico a CCT assinada em 2022,
coube ao trabalhador higienizar o préprio uniforme

Revendedores nao

precisam lavar
uniformes de frentistas
desde o inicio de 2022

evendedores de combusti-

vels sao obrigados a lavar

os uniformes de seus fun-

ionarios? Ndo mais. Desde

a inclusdao de um item especifico

na Convencao Coletiva de Trabalho

(CCT) negociada em 2021 - e valido

desde o dia 3 de janeiro de 2022 -,

coube ao trabalhador a responsabi-

lidade de higienizar o préprio unifor-

me, orientacao valida para todos os
postos situados em Minas Gerais.

O assunto era motivo de polémica
desde 2016, quando o Ministério do
Trabalho fez notificacado coletiva aos
postos que incluiu uma série de exi-
géncias, entre as quais a obrigacao de
que 0S empresarios arcassem com os
custos da lavagem das vestimentas.
Para nao ficarem sujeitos a multas,
revendedores adquiriram maquinas
de lavar ou contrataram lavanderias
para realizar a tarefa semanalmen-
te, conforme determinou, na época,
a Norma Regulamentadora 09. Nao
tardou, no entanto, para que a obri-
gacao gerasse desconforto, ja que a
operacao se tormou cara e inviavel.

“Diante da publicacdo da portaria
n°6.735, de margo de 2020, que apro-
vou a nova redacao da NR9, restabe-
lecendo o conceito de quantificacao
para exposicdo ocupacional ao ‘Ben-
zeno’,resta ajustado que a responsa-
bilidade pela higienizacio dos unifor-
mes é do trabalhador”-é o que prevé
oitem G da clausula quadragésima
da CCT, que dispoe sobre seguranca
e saude do trabalhador.

“O quantitativo de benzeno nao
ultrapassa os limites suportaveis
de 1% na gasolina e, portanto, nao
contamina o uniforme”, frisa o che-
fe do Departamento Juridico Traba-
Thista do Minaspetro, Klaiston Soares
D'Miranda. A afirmacao é embasada
por um laudo elaborado pela Fecom-
bustiveis em novembro de 2018. Na
0casiao, a entidade fez teste com uni-
formes usados por frentistas durante
cinco dias e ndo foi constatada a pre-
senca de teor significativo de benze-
no que causasse prejuizo a satide dos
trabalhadores.

A mudanca na Convencao —que,
a propdsito, tem forca de lei — foi

considerada uma grande vitéria do
Minaspetro no que diz respeito aos
interesses da Revenda. Vale ainda
observar que a desobrigacao da lava-
gem sé seria valida para todo o estado
se estivesse expressamente prevista
na CCT. Apesar de a desobrigacao da
lavagem pelos revendedores ter sido
incorporada a convencéo, o Minaspe-
tro tomou conhecimento de que va-
rios revendedores foram autuados por
nao arcarem com a responsabilidade.
“Ta estamos atuando em defesa des-
ses empresarios em acoes individu-
ais. Muitos deles foram surpreendidos
pela autuacao”, afirma Klaiston.

LIMINAR FAVORAVEL

Em outra frente de atuacao do
Departamento Juridico Trabalhista, o
Minaspetro obteve liminar favoravel
aos revendedores que os desobriga
de lavar as vestimentas. A Juiza Fe-
deral da 20? Vara/SJDF, Adverci Ra-
tes Mendes de Abreu, deferiu tutela
antecipada favoravel ao Sindicato
relacionada a acéao.

O QUE DIZ O LAUDO

TECNICO DA
FECOMBUSTIVEIS?

Em todas as avaliacdes e
analises realizadas nao foi
constatada contaminacao de
benzeno nos uniformes. Assim,
nao ha razao técnica e cientifica
para exigir a higienizagao dos
uniformes no PRC, conforme
determina o anexo 2 da NR-9.
Portanto, a nosso ver, o érgao
competente do MTE deve revisar

anexo 2 da NR-9.

*
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Impacto zero

ANP altera redacao de normas, mas nao impoe novas obrigacoes a

empresarios

&

esolucoes da ANP que entra-

ram em vigor em dezembro

passadonaoimplicaram em

ovas obrigacoes a serem

cumpridas pelos postos revendedo-

res. O érgdo nada mais fez do que

aglutinar normas distintas que se

referlam a uma mesma tematica,

além de melhorar a redacéo e algu-
mas terminologias ja obsoletas.

Ainda assim, os advogados do
Departamento Metroldgico do Mi-
naspetro se debrucaram sobre as
novas resolucoes para se certifica-
rem de que elas ndo trardo impac-
to direto para a Revenda e tranqui-
lizar os empresarios. Vale destacar
dentre os textos alterados a recep-
cao das Portarias do Inmetro que
também foram revisadas em 2021
e que tratam dos instrumentos de
analise dos combustiveis.

A Resolugao ANP n° 898/22 esta-
belece os instrumentos de analises
de acordo com o que determina o In-
metro. Logo, se o revendedor estiver
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com estes desatualizados (proveta,
termémetros, densimetros) deve
promover a troca imediatamente.
Um exemplo é a exigéncia da pro-
veta de 100 mL que deve ter boca
esmerilhada, em angulo reto com o
eixo, possuir erro maximo admissivel
de + 0,20 mL, nos seguintes valores
nominais: 50 mL, 60 mL, 62 mL e
100 mL, além de tampa e base em
vidro borossilicato transparente. Pela
auséncia da proveta dentro dessas
especificacdes, que ja eram trazidas
nas portarias do Inmetro anteriores a
unificacao ocorrida na Portaria Inme-
tron°®91/2021, que fora recepcionada
também pela ANP em sua Res. 898,
muitos postos foram autuados.
Outro ponto a se observar, diz
respeito as obrigacdes relativas ao
controle de qualidade dos com-
bustiveis, contidas na Resolucao
n° 898. O artigo 3°, por exemplo,
diz que, caso o revendedor opte
por nao analisar os produtos e
confiar nos dados repassados pela

Revendedor deve trocar os objetos
quando eles estiveram desatualizados,
como a proveta de 100 ml

distribuidora, ele tera que solicitar
a esta que informe o teor de eta-

nol anidro combustivel contido na

gasolina, bem como ao fornecedor
de etanol e TRR que fornecam os

dados do etanol hidratado com-

bustivel para obrigatoriamente
transcrevé-los no Registro de Anéa-
lise da Qualidade. Os registros de-
vem ficar guardados por seis me-
ses o posto.

Ainda, quando o revendedor
adquirir produtos do distribuidor
ou do TRR, deve arquivar os bo-
letins de conformidade por eles
expedidos. Em se tratando de
aquisicao de etanol diretamente
do fornecedor, o posto tera que
arquivar os certificados de quali-
dade dos produtos. Assim, seja no

caso dos boletins de conformidade

ou para os certificados de quali-
dade a guarda nas dependéncias
do revendedor é obrigatéria pelo
periodo de 6 meses, de todos os
produtos comercializados.



“A ANP exige que o posto tenha todos os equipamentos
obrigatorios necessarios para a realizacao das analises.
O regulamento traz as exigéncias para a fabricacao dos

equipamentos, conforme o Inmetro determina”

ANA VIOLETA
ADVOGADA DO DEPARTAMENTO METROLOGICO




CAPA N° 158 — Fevereiro 2023

: . ESCOLRA

368

ik

F
4

4

. ’ .I:..E
- o _—
L - _'__-. "l
-

Cgrﬁaartilhando
licoes

Criado em 2021, Escola 360 ja contribuiu com o
aprendizado de mais de mil alunos, ao abordar desde
temas simples aos mais complexos, como educagao
financeira e tributaria e treinamento de frentistas




m 2021, o Minaspetro

passou a oferecer a

atendentes, frentistas e

gerentes de pista acesso
a varios cursos por meio da Es-
cola 360. Desde que a primeira
turma foi formada, mais de mil
colaboradores foram treinados
para executar melhor suas ta-
refas, das mais simples as mais
complexas.

Nesse periodo, os alunos tive-
ram acesso a conteudos dos mais
diversos, que envolvem desde ati-
vidades basicas da pista de abas-
tecimento a questoes relaciona-
das a administracdo dos postos,
que exigem conhecimentos espe-
cificos sobre legislacao tributaria,
atendimento ao cliente e técnicas
avancada de vendas, entre outros
temas peculiares a Revenda de
combustiveis.

A ideia do projeto surgiu
para possibilitar o acesso de
revendedores, gerentes, fren-
tistas e demais funcionarios ao
conhecimento, principalmente
aqueles que trabalham no in-
terior. Gradativamente, o pro-
jeto ganhou cada vez alunos e
trouxe novos modulos on-line
para possibilitar que os alunos
assistissem as aulas em qual-
quer hora do dia.

No ano passado, o consul-
tor ambiental Jonathan Rocha
foi o professor que mais parti-
cipou do programa de capaci-
tacdo com os cursos “Frentista
Junior e Frentista Especialis-
ta”, “Conhecendo os Produtos

(combustiveis e lubrificantes)”
e “Técnicas Avancadas de Ven-
das”. Segundo ele, a aceitacdo
dos alunos superou as expec-
tativas. “A ideia era capacitar
os frentistas e o engajamento e
o retorno que obtivemos foram
muito positivos. As salas esti-
veram sempre lotadas, o que
comprova o sucesso do proje-
to”, afirma. Um diferencial da
aula de Jonathan é a “gamefi-
cacao” no fim do contetdo. Os
frentistas se sentem motivados
pela competicao — valendo pré-
mio —entre os pares e absorvem
melhor o contetdo passado em
duas horas de aula online.

Palestrante ha varios anos,
Rocha conta que recorreu a um
material mais interativo para fa-
cilitar a absorcéo de contetudos
mais densos. “Utilizei alguns vi-
deos para atender a solicitagao do
Minaspetro de um treinamento
de alta performance e os resulta-
dos apareceram rapidamente no
trabalho. Varias redes colocaram
todos os funcionarios no treina-
mento, pois elas perceberam uma
excelente oportunidade para qua-
lificar a equipe”, avalia.

Fundadora da Escola Posto
Nota 1000, Agleibe Ferreira tam-
bém foi uma das professoras do
programa de capacitacdo do Mi-
naspetro. Ela foi uma das primeiras
a elaborar um contetido especifico
para gerente de pista. Seu primeiro
curso foi realizado em novembro
de 2021 e ao todo foram mais de
300 profissionais capacitados.

A 1dela do projeto surgiu

para possibilitar o acesso de
revendedores, gerentes, frentistas
e demais funcionarios ao
conhecimento, principalmente
aqueles que trabalham no interior
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A grande novidade de 2023 é que
a Escola 360, anteriormente 100% ao
vivo por meio da plataforma Zoom,
agora possui um modo gravado. A
plataforma que orevendedor j& esta
acostumado a fazer inscricdao dos
colaboradores para o treinamento
do curso obrigatério da NR20 abriga
agora também o contetido “Virei che-
fe de pista, e agora?”, ministrado pela
prépria Agleibe. Na primeira semana
foram mais de 100 inscritos na pla-
taforma EAD do Minaspetro. “E um
salto que o Minaspetro dar ao criar
a iniciativa, j& que podemos atingir
muitos postos em varios munici-
pios”. O formato escolhido pela enti-
dade para o treinamento possibilitou
que mais colaboradores encarassem
o contetido com mais atencao e inte-
resse. O diferencial do modelo é que
o aluno pode assistir a aula quando
e onde quiser. Além disso, pode re-
vistar o contetlido varias vezes, caso
necessario. “Dividimos as aulas em
moédulos, comecando por assun-
tos basicos, como competéncias e
rotinas, disponibilizados de forma
gravada. O objetivo era aprimorar o
ambiente de aprendizagem e possi-
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Jonathan Rocha foi o
professor que mais
ministrou aulas
| voltadas para técnicas
de atendimento e
conhecimento aprofundado
dos produtos

bilitar a escolha de um horario mais
adequado a cada um”, explica.

Promovido a chefe de pista no
fim do ano passado, Matheus Soa-
res, do Auto Posto Kamaledo, elogia
muito a didatica de aulas planejada
pelo Minaspetro. Ele e o colega Paulo
Ferreira foram alunos da professora
Agleibe no curso no ano passado.
“Fol algo muito Util para nosso dia a
dia e o contetido agrega muito para
os gerentes de pista. A gente apren-
de muitas coisas que ja sabemos
e precisamos colocar em pratica
ou coisas novas, que ajuda a atrair
clientes, ajudar os funcionarios ou
contribuir para o desenvolvimento
doposto”. Entre o material repassa-
do pelos instrutores, ele gostou mais
da matéria que ajuda os chefes de
pista a treinar os demais frentistas.
“Ja passel muita coisa para os me-
ninos que abastecem os carros. E
algo muito interessante e vai agre-
gar muito”, afirma.

Na visdo da revendedora Agatha
Perim, do Auto Posto Kamaleao, o re-
torno é muito positivo para o nego-
cio: “Eles me passaram um feedback
muito positivo. Hoje, conseguem en-
xergar a pista de uma forma ma-

.........................................

cro, com outro olhar, enfatizando os
pontos que a equipe da pista preci-
sa melhorar, tanto no atendimento,
como as vendas, o verdadeiro papel
do chefe de pista e como cobrar dos
seus coordenados”.

PARA O ADMINISTRATIVO

A CEO do grupo Revenda, Mara
Lucia Santos Costa, coordenou o
curso “Educacao Tributéria”, que de-
talhou os compromissos fiscais da
Revenda. “Abordamos a legislacao
existente e os cruzamentos fiscais
e tributarios. Buscamos n&o apenas
formar contadores, mas estimular a
curiosidade, de modo que os alunos
possam antecipar e minimizar pro-
blemas. Se todos tiverem um pouco
mais de educacao tributaria, o servi-
¢o dos contadores serd, certamente,
facilitado”, ressalta.

A proposta, de acordo com
ela, contribuiu para a apreensao
do contetdo. “Os problemas de
uns sdo comuns aos outros, o
que leva a uma maior interacao.
Consigo perceber que tem muita
gente que realmente entra para
buscar conhecimento e outros
entram para ver o que vai re-
passado. Entdo, sdao dois tipos de
publicos: um muito interessado
e aquele mais curioso”.

A funcionéria administrati-
va do posto Inga, Atila Oliveira,
se interessou pelo curso de téc-
nica de vendas e se mostra sa-
tisfeita com o aprendizado. “O
curso é dindmico sem ser enfa-
donho. Poderia muito bem ser
aplicado em outras areas, pois
nos traz exemplos importantes
e praticos de vendas no dia a
dia. Aprendemos como abordar
o cliente da forma mais corre-
ta e sem pressao. Desta forma,

ROUPA NOVA
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“Com a Escola 360, conseguimos
atingir todas as areas do posto.
O aluno assiste as aulas, aplica

o conhecimento e melhor sua
performance”

Receitas

.
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Agleibe fez sucesso no ano passado

com sua aula voltada especificamente
para gerentes de pista

gragas as aulas, conseguimos
atingir nosso objetivo com mais
eficiéncia, que é vender”.

O gerente da rede 1000 ltda,
Irlano Costa, participou do
curso “Conhecendo os produ-
tos” e aprova a qualidade das
aulas: “Eu avalio conteudo de
forma positiva e indiquei para
todos os funcionérios da rede.
A metodologia teve linguajar
simples, mas com muita ex-
planacdo. Aprendi muito sobre
lubrificantes, combustiveis,
veiculos durante as aulas. Foi /
tudo muito claro, com intera-

cao de todos. Certamente, farei Mara Lucia deu aulas sobre educacdo
OULIOS CUTS O'S no Minasp e' 16" tributaria para funcionarios de postos

PLATAFORMA GRATUITA

Revendedores, frentistas, gerentes de pista e demais colaboradores dos postos
associados ao Minaspetro contam com uma plataforma on-line e gratuita
para aperfeicoar os treinamentos da NR 20. Basta seguir o passo a passo no
site para cadastrar uma turma e adequar seus conhecimentos as exigéncias
do Ministério do Trabalho. E atencao: para que os certificados sejam emitidos
de forma precisa e a fiscalizacdo néo identifique inconsisténcias, é preciso
preencher corretamente os dados do frentista. Vale lembrar que o lancamento
da plataforma se tornou um avanco importante para conferir maior seguranca
juridica a certificacao da equipe.

Carlos Bispo foi um dos
professores com o curso
“Revendedor do Futuro”

O economista da Nortear Petro, Nélio
Wanderley, também foi professor do
Escola 360 com o curso de “Gestao de
Estoque”

17
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Governo federal volta a
cobrar impostos sobre
combustiveis

Minaspetro analisa as mudancas
do mercado de combustiveis

E importante que o revendedor entenda. Sindicato esta com forte trabalho
na imprensa para que a midia nao ataque o setor

la movimentado para
o mercado de com-
bustiveis no final de
fevereiro: o governo
anunciou a volta parcial dos
impostos federais sobre os
combustiveis (etanol e gaso-
lina) e a Petrobras reduziu o
preco de venda das refinarias
para a gasolina, a fim de ame-
nizar o impacto da medida.
O ministro Fernando Ha-

18

ddad anunciou a volta de 75%
do PIS, Cofins e Cide, o que vai
representar R$ 0,47 no preco
final. O etanol, por sua vez,
teve um impacto de R$ 0,02.
Ja o reajuste para baixo da Pe-
trobras, valido a partir de 1° de
marco, ficou em R$ 0,13.

FACA AS CONTAS
E importante que o reven-
dedor entenda as mudancas e

faca as contas: o impacto da
reducao da Petrobras repre-
senta, na verdade, R$ 0,09,
uma vez que a gasolina bra-
sileira possui 27% de etanol
anidro em sua composicao.

O que se tem observado no
mercado nas ultimas semanas
no varejo, principalmente com
a aproximacao da data da reo-
neracao dos impostos federais,
€ que as distribuidoras come-

Antonio Cruz/Agéncia Brasil
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caram a restringir a venda de
combustivel para os postos,
além de realizarem aumentos
de precos em decorréncia da
falta de produto do mercado. O
Minaspetro estd informando a
midia sobre essa movimenta-
cao comercial para que os pos-
tos nao saiam com a imagem
arranhada junto a populacao.
Além disso, o Sindicato esta
reforcando com a imprensa
que a relacao comercial dos
postos se da exclusivamen-
te com as distribuidoras, nao
tendo os empresarios nenhum
contato direto com as refina-
rias da Petrobras. Todo e qual-
quer reajuste anunciado pela
estatal depende que as gran-
des companhias realizem o
repasse para a Revenda. Nao
iremos aceitar a culpa!

NOSSO PAPEL NA ECONOMIA

O setor varejista lamenta a
volta dos impostos federais e,
junto com os consumidores,
também sofre os danos da
alta dos precos, com evidente
reducdo direta nas vendas na
pista e necessidade imediata
de aumentar o capital de giro.
A Revenda é composta, em sua
maioria, por pequenos empre-
sarios, que geram milhares de
empregos e renda para a eco-
nomia nacional e que, histo-

ricamente, estdo a mercé de
decisOes politicas que geram
incertezas para o gerencia-
mento do negdcio.

Vale destacar que cada em-
presario é livre para praticar
seu preco, levando em conta
os custos envolvidos nos elos
da cadeia, e que as margens
médias de lucro do setor vem
se mantendo estaveis ao longo
dos anos.

ETANOL

E importante realizar uma
anélise especifica sobre o
etanol diante desse cenario.
O governo federal voltou com
os tributos federais sobre o
biocombustivel com arreca-
dacdo prevista de apenas R$
0,02.

Mais do que qualquer elo
da cadeia, os revendedores
desejam que o etanol esteja
cada vez mais competitivo
nas bombas frente a gasolina,
0 que significa impacto direto
em volume de vendas.

No entanto, cabe salientar
que os produtores de etanol
entendam a 6tima oportu-
nidade que se apresenta no
mercado e mantenham seus
niveis de margem de lucro,
para que o combustivel limpo
seja uma opcao factivel para
0s consumidores.

Tributos foram zerados pelo entao
presidente Jair Bolsonaro para
reduzir o preco final do produto e
controlar a inflacao
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Revendedor deve garantir medidas de seguranca
no reabastecimento das bombas ou em obras nos

Seguranca
nas alturas

Mudancas no texto da NR-35 incluem novas determinacdes para
trabalhos acima de dois metros do nivel inferior e exigem atencao por

parte de revendedores

udancas importantes
que dizem respeito a
trabalho em altura
foram divulgadas
pelo Ministério do Trabalho e Pre-
vidéncia para aumentar a segu-
ranga daqueles que se submetem
ao risco. Quem atua diretamente
na Revenda também precisa co-
nhecer a nova Norma Regulamen-
tadora (NR) 35, que estabelece re-
quisitos e medidas de prevencgao
necessarias para evitar acidentes
na pista de abastecimento.
Trabalho em altura é aquele
executado acima de dois metros
do nivel inferior, em que haja ris-
co de queda. No caso especifico
dos postos de combustiveis, a
atencao deve ser redobrada du-
rante a realizacao de obras nos
estabelecimentos ou descarre-
gamento didrio dos caminhoes.
E tarefa dos empresarios oferecer
aos trabalhadores o treinamento
exigido pelas autoridades compe-

B

tentes, além de cursos que contri-
buam para ampliar a seguranga
nos estabelecimentos. Ao traba-
lhador, por sua vez, cabe seguir
as orientacoes.

O novo texto da NR-35 entrara
em vigor até 3 de julho, o que ga-
rante tempo para que a Revenda
se adapte as mudancas. Quem nao
cumpri-las a tempo estara sujeito
a multas administrativas impos-
tas pelo Ministério do Trabalho.
Desde j4, portanto, o Departamen-
to Juridico do Minaspetro esta a
disposicdo dos empresarios para
ajuda-los a entender as novas exi-
géncias e a cumprir de maneira
correta o que o texto prevé.

“O trabalho em altura foi po-
tencialmente controlado pela
nova norma, no que tange a trei-
namentos, equipamentos de pro-
tecao individuais e controle de
saude do trabalhador. Tudo isso
envolve planejamento, organiza-
Ga0 e execugao para garantia da

postos

seguranca e saude. E uma mudan-
ca importante, pois agora sera ne-
cessaria a Analise de Risco, bem
como a Permissao de Trabalho”,
informa o chefe do Departamento
Juridico Trabalhista do Sindicato,
Klaiston D’Miranda.

Uma das principais novidades
no texto diz respeito a inclusdo de
um anexo especifico sobre o uso
de escadas fixas ou portateis, que
prevé requisitos e medidas de pre-
vengao como meios de acesso aos
postos de trabalho em altura. A
nova norma exige inspecoes cons-
tantes do equipamento e a troca
imediata quando ele apresentar
algum tipo de defeito.

Outra exigéncia da NR 35 é
que o Sistema de Protecao contra
Quedas (SPQ) atenda as normas
técnicas nacionais ou, na sua ine-
xisténcia, as normas internacio-
nais aplicaveis, vigentes a época
de sua fabricacao ou construcao.
A legislagao também determina

..........
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que os cinturdes de seguranca
(semelhante aos de paraquedista)
tenham necessariamente talabar-
te integrado com absorvedor de
energia quando usados para re-
tencao de queda.

A norma também obriga que
os postos tenham procedimentos
de resposta a cenérios de emer-
géncia de trabalho em altura,
incluindo os perigos associados
a operacao de resgate. Além dis-
so, a documentacao exigida para
cumprimento da NR-35 deve fi-
car nos estabelecimentos por
pelo menos cinco anos, exceto
se houver disposicdo especifica
em outra norma.

PARA LEMBRAR

E de responsabilidade do re-
vendedor garantir as medidas de
prevencao estabelecidas pela nova
norma, além de estabelecer um
procedimento operacional para

atividades rotineiras de trabalho
em altura previstas nas pistas de
abastecimento. A cada dois anos,
um treinamento de, no minimo,
oito horas, é exigido antes de ini-
ciar a atividade. Outra exigéncia é
que o empreséario disponibilize a
todos os integrantes da equipe de
trabalho, por meio dos canais de
comunicacao da organizacao, ins-
trucoes de seguranca contempla-
das na Analise de Risco, Permissao
de Trabalho e demais procedimen-
tos operacionais.

Cabera ainda ao proprietario
avaliar o estado de saude dos
empregados que exercem ati-
vidades de trabalho em altura
de acordo com o estabelecido
na NR-7 (Programa de Controle
Médico de Saude Ocupacional),
no que diz respeito a patologias
que poderdo originar mal subito
e queda de altura, bem como fa-
tores psicossociais.

ATENTE-SE AS MUDANCAS

1.
CONHECA A FUNDO A NR-35 E SUAS MUDANCAS

Procure esmiucar a norma para estar ciente das exigéncias e do que
precisa ser modificado no posto e repasse aos colaboradores que

trabalham em altura.

2

O'FEREGA TREINAMENTO AOS FUNCIONARIOS

O revendedor deve promover um programa para qualificacdo do
empregado designado para atividades que envolvam altura. A
capacitacao, que inclui uma série de treinamentos, deve ser
estruturada e ministrada por especialistas em seguranca.

3

C.UMPRA O QUE A NORMA EXIGE

Ofereca protecdo aos empregados e atenda as exigéncias da NR-35.
Com isso, 0 empresario também podera evitar autuagoes ou multas

impostas pelo Ministério d Trabalho.

4

R:ECORRA AO MINASPETRO

Os advogados do Minaspetro estdo sempre a disposicao para
esclarecimentos. Caso tenha duvidas, nao hesite em procurar o

Sindicato
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i REVENDA
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A Revenda Contabil cresceu e agora, além
de tudo que vocé precisa na area contabil,
onde trabalhamos com a contabilidade
voltada para Revendedores, Contabilidade
Consultiva, Preventiva e Consultoria
Contébil, agora temos:

Revenda Imoéveis: Administracao de
Imoveis e Pericia Técnica Imobiliria onde
montamos uma plataforma de negdcios
pensada em cuidar dos seus iméveis e
aumentar o seu capital.

Revenda Compliance: Holding patrimonial,
sucessdes e novos negdécios. NOs fazemos o
planejamento e regras de gestao corporativa
dos descendentes, fazendo assim com que
os ativos familiares figuem protegidos. Além
do PPS - PESSOAS PROJETOS E
SISTEMAS e criagdo de CSC (centro
corporativo para rede)

Revenda Seguros Patrimoniais e Vida:
Seguros de vida e patrimoniais. Entregamos
a0s NOssos parceiros, inovacao,
atendimento nas propostas e necessidades
guanto a Seguros Empresariais,
Responsabilidade Civil, Bens méveis e
Iméveis, Equipamentos, Cargas e de vida
bem como Previdéncia Privada.

Revenda Abimax: NGs realizamos a
rescuperacéo tributaria (recuperagéo de
impostos, taxas e outros tipos de
contribui¢cde)s que foram pagos pela
empresa, mas que foram estabelecidos de
forma ilegal pelo governo.

O Grupo Revenda Contébil ja esta
atendendo todo o Brasil. Seja vocé um

parceiro também. (B (g
Revenda pelo ras
https://gruporevendacontabil.com.br/ I



Pedro Vilela

Antecipando o futuro

Que entenda do
seu negécio?

investimento em carros
elétricos no Brasil ain-
da é incipiente, mas o
Minaspetro ja observa
uma tendéncia que aponta para
um cenario futuro que combinara
tecnologia, conforto e um merca-
do diferente. E, com o objetivo, de
debater os desafios resultantes da
eletrificacdo dos veiculos, promo-
veu em fevereiro o evento Minas-
petro Elétrico, que reuniu especia-
listas em mobilidade, eletrificacao
de frota, tributagdo e equipamen-
tos para os postos de combustiveis
na concessionaria BYD gogreen
(montadora de carros elétricos),
em Belo Horizonte.
A iniciativa contou com a pre-
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senca de varios convidados ilus-
tres, como a gerente comercial da
Plumas Contabil, Daniela Di Paula;
o diretor da Meta Net, Celio Lemes;
o0 especialista em comportamento
do consumidor Roberto James; o
diretor de Negbcios da ITP Indus-
trial, Marcelo Ribeiro, e o influen-
ciador digital Francisco Bianchi.
Eles ajudaram os revendedores a
entender um pouco do mercado de
automoaveis elétricos e avaliar seus
impactos para a administracao dos
estabelecimentos.

Segundo o presidente do Mi-
naspetro, Rafa Macedo, o evento
ja pode ser considerado um marco
na histéria da entidade. “Assumi
a presidéncia com o intuito de fo-

Minaspetro reline diretores, especialistas e convidados para debater
desafios relacionados a eletrificacao dos carros

Evento na
BYD
gogreen
debateu
desafios e

o futuro da
eletrificacao
dos carros
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Pedro Vilela

mentar debates em torno do que
verdadeiramente importante aos
revendedores. E vimos que o car-
ro elétrico ndo contraria 0s Nossos
interesses. Quem vai aproveitar
de fato a eletrificacio é o posto. E
algo Unico para o setor e fico feliz
de poder compartilhar com os re-
vendedores os assuntos tratados”.

Ele enalteceu a importéncia do
evento para que 0s empresarios
dialogassem com os especialistas
e enxergassem um rumo para a
Revenda. “Tinhamos duvida se era
possivel conciliar o mercado dos
elétricos com o dos carros con-
vencionais e percebemos que um
posto pode se tornar viavel com a
eletrificacado da frota”.

Na visdo do diretor financei-
ro do Minaspetro, Fabio Moreira,
0s 4,5 mil postos associados pre-
cisam, desde ja, estar cientes do
crescimento do mercado de carros
elétricos no Brasil. “Nao se pode
vendar os olhos para novidades.
Temos de ficar atentos a realidade,
que mostra que isso tende a vingar
daqui a 10, 15 ou 20 anos. O custo
da tecnologia ainda é caro para o
consumidor, mas dentro de pouco
tempo ela podera se tornar mais
acessivel, o que pode favorecer a

hl vl
Evento lotou a BYD com revendedores

interessados em saber como sera o mercado
com a eletrificacao

L

migragao”.

O diretor lembra que cada vez
mais o avancgo tecnolégico facili-
ta o dia a dia dos motoristas que
optam por veiculos mais sofistica-
dos. Por isso, ele entende que os
postos devem estar preparados
para a mudanca, inclusive estu-
dar melhores formas de cobranca
pelo carregamento. “Nao podemos
disponibilizar o servigo gratuita-
mente. S30 poucos postos em Belo
Horizonte, mas nao sabemos mo-
netizar, até porque existem varias
formas de carregar, como lenta,
moderada e rapida. Ndo sabemos
como faremos isso, mas, futura-
mente, a tendéncia é que coloque-
mos nos postos”.

TABUS

Convidado ilustre do evento,
Francisco Bianchi mostrou que
¢ possivel trabalhar com mobili-
dade usando carros elétricos. Ha
mais de cinco anos, ele se dedi-
ca ao transporte por aplicativos
e aderiu ao mercado ao alugar
carros elétricos numa locadora.
Desde entao, o motorista passou
a relatar seu dia a dia no Insta-
gram (uber_pensador). Ha alguns
dias, ele vem testando uma frota

de Kwid, da Renault, que ganhou
versdo elétrica, e promete repas-
sar suas impressoes aos mais de
69 mil seguidores.

Segundo Francisco, o Minaspe-
tro d4 um passo a frente ao tentar
entender o novo cendrio. “E muito
interessante trazer algo novo para
um publico acostumado a com-
bustiveis fésseis. Existem tabus
a serem vencidos, relacionados,
por exemplo, ao carregamento
dos veiculos, mas é um caminho
que vem sendo estabelecido pela
industria e o mercado tem que
acompanhar.

A adaptacao gradual dos pos-
tos também foi debatida no even-
to. Roberto James disse que é fun-
damental os revendedores ja pen-
sarem em como investir em meios
de carregar os carros elétricos. “A
quantidade de veiculos vendidos
no mundo ¢ algo exorbitante. E
evidente que paises cujos gover-
nos oferecem maiores incentivos
fiscais vao vender mais, como Chi-
na, Estados Unidos e membros da
Uniao Europeia. E o consumidor
quer se locomover de forma mais
barata possivel. Onde devem estar
os carregadores? Justamente nos
postos de combustiveis”, conclui.
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Gasolina — Minas Gerais / FEV/2023

R$ 4,40
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Etanol — Minas Gerais / FEV/2023

R$ 3,40
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Diesel S10 e S500 — Minas Gerais / FEV/2023

R$ 6,00
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S10 S500

Confira as tabelas completas e atualizadas semanalmente em nosso site - 5
no link Servicos, e saiba qual o custo dos combustiveis para a sua distribuidora.

B Os precos de etanol anidro e hidratado foram obtidos em pesquisa feita pela Cepea/USP/Esalq no site http://www.cepea.esalq.
usp.br/etanol/.

M Importante ressaltar que os pregos de referéncia servem apenas para balizar a formacao de custos, uma vez que as distribuidoras
também compram etanol por meio de contratos diretos com as usinas. Esses valores ndo entram na formacao de pregos, de acordo
com a metodologia usada pela Cepea/USP/Esalq.

Il Os precos de gasolina e diesel foram obtidos pela formagéo de prego de produtores segundo o site da ANP, usando como referéncia o
preco médio das refinarias do Sudeste.

A tributacéo do etanol anidro e hidratado foi publicada com base nos dados fornecidos pela Siamig.

H Os valores do biodiesel foram obtidos por meio do preco médio sudeste homologado no 78° Leildo realizado pela ANP.

M Os percentuais de carga tributaria foram calculados com base no preco médio no Estado de Minas Gerais (PMPF/Ato Cotepe) do
respectivo més, o mesmo usado para base de célculo do ICMS.

Il Os valores de contribuicdo de Pis/Pasep e Cofins da gasolina e diesel sofreram alteragdes pelo decreto 8395, de 28/01/15.
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A Royal FIC conta com 4 bases para distribuir
combustiveis a Minas Gerais.
Com a exceléncia que conquistou o Brasil.

Betim;

Uberaba; entregues anualmente,
Uberlandia; com |
Sdo Gongalo do Sapucai. que movimentam o Brasil.

@royalficoficial., [Ail.Royal FIC & royO'ITiC';CQHi;bf""'-'




TotalEnergies

TotalEnergies: Energia global
para um futuro melhor

Como uma empresa global de energia, TotalEnergies esta
comprometida em produzir e comercializar energias em escala
global de maneira sustentavel.

Produtos e servicos confidveis: Oferecemos uma variedade
@ completa de produtos energéticos, desde petrdleo

e biocombustiveis até gas natural, energias renovaveis

e eletricidade.

&?’ Presenca global: Com mais de 100 mil funcionarios em 130
\q‘?} paises, estamos presentes em todo o mundo, oferecendo
solucdes energéticas confidveis e sustentaveis em escala global.

o Compromisso com sustentabilidade: Priorizamos o

RoS) desenvolvimento sustentavel em todas as nossas operacdes e
projetos, colaborando de perto com nossos clientes e parceiros
para criar solucdes inovadoras e sustentdveis de energia.

Para saber mais sobre
nossos produtos e servicos, basta
acessar o QR code ao lado.

°
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